LEAN
i# MOTION 4 Lokalizacja: ul. Spotdzielcza 1,

AND MANAGEMENT 55-300 Sroda Slaska
@ Mail: kontakt@leanmotion.pl

\. Telefon:575-515-204

Szkolenie SMED - redukcja czasu przezbrojenia maszyny.

l. Cel szkolenia:

Celem szkolenia jest zdobycie przez uczestnikéw teoretycznej wiedzy na temat metody SMED jak réwniez
praktycznych umiejetnosci przeprowadzenia procesu usprawnienia czasu przezbrojenia maszyn w zaktadzie
produkcyjnym. Dzieki zdobytej wiedzy stuchacze nauczg sie jak zredukowac czas przezbrojenia stosujgc
narzedzia i techniki podczas wdrazania SMED zwiekszajgc jednoczesnie czas dostepnosci maszyn (OEE) a tym
samym zadowolenie klienta poprzez zwiekszenie mozliwosci czestszych zmian serii. Szkolenie ma za zadanie
nabycia umiejetnosci prowadzenia systemowych projektéw SMED w organizacji jako uczestnik, lecz réwniez
jako lider wdrozenia.

Il. Grupa odbiorcza:

e Osoby zainteresowane wdrozeniem koncepcji SMED w organizacjach.
e  Grupy odpowiedzialne za wdrozenie metody SMED w organizacji.

e Pracownicy firm produkcyjnych, utrzymania ruchu, jakosci, inzynierii procesu, logistycznych,
ktdrzy chcg poszerzy¢ swojg wiedze w zakresie efektywnego rozwigzywania problemaéw,
dobrej organizacji miejsca pracy i doskonalenia proceséow produkcyjnych.

o Wiascicieli obszaréw produkcyjnych ktérzy checg zwiekszy¢ dostepnosé czasu pracy maszyn
zwiekszajac jednoczesnie produktywnos¢ zarzadzanego obszaru.

e Kadry zarzadzajgcej odpowiedzialne za wyniki KPI i efektywnos¢ operacyjna.
lll. Czas trwania:
2 dni (16 godzin dydaktycznych)
(czas i miejsce dostosowane do mozliwosci zaktadu produkcyjnego)

IV. Metody szkoleniowe:
a) interaktywny wyktad i ¢wiczenia indywidualne i zespotowe
b)  Studium przypadkéw (case study)
c) Symulacje spotkan operacyjnych
d)  Obserwacja proceséw (Gemba Walk) <
e) Dyskusje, burza moézgow, refleksja A\
f) Praca z tablicami i narzedziami wizualnymi
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V. Program szkolenia

Dzien 1: Teoria i przygotowanie do warsztatow
SMED

e Otwarcie szkolenia: integracja,
przedstawienie uczestnikow, zebranie
oczekiwan, przedstawienie celdw i
agendy.

o  Wprowadzenie do LEAN i umiejscowienie
SMED.

e Geneza SMED - wprowadzenie, zasady
ogolne, cele i zatozenia, korzysci z
wdrozenia, umiejscowienie w LEAN.

e Fazy wdrozenia metodyki —
przygotowanie, analizy, podziatu, zmiany i
utrwalenia - szczegétowe omowienie.

e Narzedzia, formularze i techniki
wykorzystywane w SMED.

e Analiza czynnosci i klasyfikacja
wewnetrznych/zewnetrznych w
kontekscie przezbrojenia.

e Cwiczenie: symulacja procesu
przezbrojenia- pomiar i analiza.

Cena szkolenia:

Lokalizacja: ul. Spoétdzielcza 1,
55-300 Sroda Slaska

Mail: kontakt@leanmotion.pl

Telefon: 575-515-204

Dzien 2: Warsztaty praktyczne (na linii

produkcyijnej klienta)

Faza 1 — Przygotowanie — analiza miejsca,
kamery, przygotowanie zespotu.

Faza 2 — Analiza — filmowanie
przezbrojenia, analiza w trybie
rzeczywistym w tym analiza materiatu i
podziat na czynnosci wewnetrzne i
zewnetrzne.

Faza 3 - Podziat - i propozycje zmian wraz
z wdrozeniem.

Faza 4- Zmiana — opracowanie nowych
standardéw, wdrozenie prébne.

Faza 5 — Utrwalenie - usprawnienie
standardéw, dokumentacja, propozycja
dalszych usprawnien.

Podsumowanie szkolenia — refleksja
uczestnikow, kluczowe wnioski, wreczenie
certyfikatéw.

Catkowity koszt szkolenia (16 godzin dydaktycznych*) ustalany jest indywidualnie w zaleznosci od liczebnosci

grupy. Cena zawiera udziat w szkoleniu, materiaty szkoleniowe, certyfikat ukonczenia szkolenia, dojazd

trenera. Istnieje mozliwo$¢ organizacji sali szkoleniowej wraz z przerwg kawowg lub/i noclegu wraz

z wyzywieniem dla uczestnikow.

*Dla szkolenia SMED Istnieje mozliwos¢ wydtuzenia

szkolenia celem realizacji wiekszej  liczby

przyktadéw/rodzajow/grup maszyn na indywidualng potrzebe klienta. JesteSmy w stanie przejgé stanowisko

lidera/partnera i razem przeprowadzi¢ caty proces SMED dla klienta za obustronna zgods. Czas.trwania
procesu zalezy od wielu czynnikéw, ale nie powinien wynie$¢ dtuzej niz 5-7 dni roboczych podzielonych
kilka etapow. Cena i warunki ustalane sg indywidualnie z klientem.




